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DVODNEVNA EDUKATIVNA POSLOVNA KONFERENCIJA I DODJELA
GODISNJIH NAGRADA B2B SUPERPRODAVAC GODINE

L2

SUPERPRODAVAC

Zagreb, 20.i21.10.2022. od 9 do 18 sati, kongresni centar Antunovic

ZASTO DOCI NA SUPERPRODAVAC KONFERENCIJU:

« 24 predavanja iz podrugja prodaje « Poslovni kontakti s kolegama iz prodajne struke

- 24 vrhunska predavaca - prodajnih konzultanata » Brojni prakticni primjeri i vjezbe s ciljem
unapredenja vasih prodajnih rezultata

- Dodjela godisnjih nagrada B2B Superprodavac
« |znimno pristupacna cijena kotizacije godine

D —
Jesmo |li spremni za kupce buducnosti

PROGRAM KONFERENCIJE SUPERPRODAVAC 2022.
PRVI DAN, 20.10.2022. (¢etvrtak), kongresni centar Antunovic Zagreb, Dvorana Tomislav

« 2 dana ¢jelodnevne prodajne edukacije

VRLUEME B2B DVORANA 1 Business2Business | B2C DVORANA 2 Business2Customer
8:30-9:00 REGISTRACIJA SUDIONIKA
MLADEN JANCIC 4 IGOR HERCEG
9:00-10:15 @ Upravljanje klju¢nim kupcima (KAM) Tri alata za stvaranje atmosfere kupovine u
» ” " maloprodaji

10:15-10:30 PAUZA
PETAR MAJSTROVIC
6 pobjednickih poruka koje osvajaju

SANDRO KRALJEVIC
. Neki novi klinci-kako prodavati

10:30-11:40 & R svakog kupca milenijalcima, a kako generaciji Z
11:40-11:45 PAUZA

TONI BABIC JASMIN IBRAHIMOVIC
11:45-13:00 g-‘ Dat ¢u ti ponudu koju ne mozes odbiti- Unapredenje maloprodaje i radnog ucinka

pisanje ponuda koje prodaju
13:00-14:00

LJILJANA KUKEC PANEL RASPRAVA: TKO SU KUPCI

B> Fransiziranje u sluzbi poveéanja prodaje BUDUCNOSTI I STO OCEKUJU
14:00-15:15 Panelisti: Dario Marcac, Katarina Bacurin,
' Laura Dojmi, Tin Gojkovi¢, Dijana
Domonkos

15:15-15:30 PAUZA

/‘ odnosa u vremenima naglih promjena uciniti brand ambasadorom

ZELJKO SUNDOV KAMILO ANTOLOVIC
e Zasto novi CRM nece ili ne moze povecati Dopunska prodaja-up selling&cross selling
16:45-18:00 q
prodajnu efikasnost
[ P

\ SASA PETAR BORIS SUSA
. Rupture management - promjena Inbound marketing/sales-kako pomocu
15:30-16:45 o e . f 5 =
postojecih modela upravljanja i poslovnih digitalnog marketinga mozemo kupca




PRIJAVNICA ZA DVODNEVNU KONFERENCIJU ,SUPERPRODAVAC*“ 2022.

Naziv tvrtke:

Cijena jedne kotizacije za OBA dana iznosi

2.100,00 kn + PDV 25%

U cijenu jedne kotizacije uratunata su predavanja prema
dvodnevnom programu organizatora, radni materijali (blok,
kemijska olovka, prezentacije predavaca koje ce se moci
preuzeti na portalu Poslovnog savjetnika nakon edukacije uz
pristupnu Sifru). Gotovinske uplate na samoj konferenciji ne
primamo.

OIB:

Ime i prezime osobe/osoba:

Adresa tvrtke:

Telefon:

E-mail:

KAKO SE PRIJAVITI?
Svoje sudjelovanje mozete prijaviti na e-mail
info@poslovni-savjetnik.com
fax. 01/49 21743 ilina tel. 01/49 21737

Potpisi i pecat:

Ispunjavanjem ove Prijavnice Organizatoru dajem privolu da s mojim osobnim podatcima, fotografijama i video materijalom
raspolaZe u svrhu organiziranja mog sudjelovanja i promocije konferencije Superprodavac na svim medijskim platformama
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! Organizatorai medijskih pokrovitelja konferencije. Organizator ¢e moje osobne podatke cuvati najvise godinu dana od moje
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ORGANIZATOR PARTNERI: prijave na konferenciju.
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DRUGI DAN, 21.10.2022. (petak), kongresni centar Antunovic Zagreb, Dvorana Tomislav

VRIJEME

B2B DVORANA 1 Business2Business

B2C DVORANA 2 Business2Customer

8:30-9:45

DANUEL BICANIC
Priprema za B2B akvizicijski sastanak

SANELA DROPULIC
Ovo je prodaja s pozicije futurologije-
kakav je kupac buduénosti

9:45-10:15

10:15-10:30

DODJELA GODISNJIH NAGRADA B2B SUPERPRODAVAC GODINE

PAUZA

10:30-11:45

BRANIMIR TROSIC

Uvodenjem inovativnih eLearning
tehnologija do eksponencijalnog rasta
efikasnosti prodaje

BRANKO PAVLOVIC
Moc uspjesne maloprodaje

11:45-13:00

ZVONKO MERKAS
Digitalna transformacija poduzeca kao
preduvjet uspjesne prodaje

HRVOJE BOGDAN
Kako na ljubazan i proaktivan nacin
inicirati prodajni razgovor

13:00-14:00

14:00-15:15

MARTINA OSMAK
Kako e-learning moze brzo osposobiti vas
prodajni tim

TANJA PURETA

Kako otopiti predrasude prema
prodavacima i uspostaviti uspjesan
kontakt s kupcem

15:15-15:30

15:30-16:45

SINISA BEGOVIC
Modeli i trendovi online trgovine uz osvrt
na Blockchain, Crypto i NFT

MARIJA NOVAK ISTOK
Otpornost u prodaji/komunikaciji s
kupcima

16:45-18:00

Kontroling prodaje-kad analiza postane
paraliza

E ANITA LUKENDA MLINAC

MATEJ SAKOMAN
-/ Radnaangaziranosti burnout djelatnika u

l\" maloprodaji

Napomena: Organizator zadrZava pravo promjene programa. U slucaju otkazivanja sudjelovanja od strane sudionika u roku od dva ili manje dana prije odrzavanja konferencij, uplaceni novac se ne vraca. Ispunjavanjem
ove Prijavnice Organizatoru dajem privolu da s mojim osobnim podatcima, fotografijama i video materijalom raspolaze u svrhu organiziranja mog sudjelovanja i promocije seminara na svim medijskim platformama
Organizatora i medijskih pokrovitelja seminara. Organizator ce moje osobne podatke cuvati najvise godinu dana od prijave.



