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DVODNEVNA EDUKATIVNA POSLOVNA KONFERENCIJA I DODJELA
GODISNJIH NAGRADA B2B SUPERPRODAVAC GODINE
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U organizaciji portala

SUPERPRODAVAC

Zagreb, 21.i22.11.2019. od 9 do 18 sati, kongresni centar Antunovi¢

ZASTO DOCI NA SUPERPRODAVAC KONFERENCIJU:

« Poslovni kontakti s kolegama iz prodajne struke iz
Hrvatske i inozemstva

« Brojni prakticni primjeri i vjezbe s ciljem unapredenja
vasih prodajnih rezultata

» Dodjela godisnjih nagrada B2B Superprodavac godine

- 10 godina tradicije Superprodavac konferencije

« 24 predavanja iz podrugja prodaje
« 24 vrhunska predavaca-prodajnih konzultanata
» 2 dana ¢jelodnevne prodajne edukacije

« |znimno pristupacna cijena-SAMO 74,00 kn po jednom
predavanju

P———

PROGRAM KONFERENCIJE SUPERPRODAVAC 20109.
PRVI DAN, 21.11.2019. (cetvrtak), kongresni centar Antunovic Zagreb, Dvorana Tomislav

VRIJEME DVORANA 1 Business2Business | DVORANA 2 Business2Customer
8:30-9:00 REGISTRACIJA SUDIONIKA
GORDANA KADOIC: MLADEN JANCIC:
- Prodajni timovi razlicitih generacija Kako se razlikovati od drugih
9:00-10:15 ) | -
N, " Pprodavaca
PAUZA WD
10:15 -10:30 ZA KAVU by %
" TANJA PURETA: MARTINA OSMAK:
Sto mozemo nauditi o pristupima prodaji »Gejmifikacija” u prodaji
10:30-11:40 q S o
i ponasanju potrosaca od nobelovca
Kahnemana
11:40-11:45 PAUZA
SASA TENODI: MELITA MANOJLOVIC:
Dominacija u komunikaciji-prodaja i Medusobno povjerenje u procesu prodaje
11:45-13:00 T \ .
socijalni inzenjering i 4 MAT sustav
13:00-14:00 PAUZA (rucati mozete u nekom od restorana kongresnog centra)
INGA LALIC: 7 IGOR HERCEG:
14:00-15:15 Dog.oya.ranje Prodajnlh sastanaka-hladni Zamke prodaje
. pozivi tips&tricks
PAUZA WD
15:15-15:30 ZA KAVU by [LSeE]
TONI BABIC: ﬁ MATEJ SAKOMAN:
r Kako razviti prodajni tim od nule do = «/ Ljudski potencijali - koliko su vazni u
L superprodavaca l “ maloprodaji
\/
¥ DANIJEL BICANIC: BRANKO PAVLOVIC:
' Prodajni,radar”-kljuéna sposobnost B2B Digitalizacija-transformacija tradicionalnih
16:45-18:00 . 7 Ao o
prodavaca prodajnih procesa i usluga




Cijena jedne kotizacije za OBA dana iznosi

1.770,00 kn + PDV 25%

U cijenu jedne kotizacije uracunata su predavanja prema
dvodnevnom programu organizatora, radni materijali (blok,
kemijska olovka, skripte predavaca koje e se moci preuzeti na
portalu Poslovnog savjetnika nakon edukacije uz pristupnu
Sifru), te potvrda o sudjelovanju. Gotovinske uplate na samoj
konferenciji ne primamo.

POPUST ZA VECI BROJ POLAZNIKA (IZ JEDNE TVRTKE)
o 0d 3 do 5 polaznika 5% (na osnovnu cijenu
kotizacije)
o 0d 6 i vise polaznika 10% (na osnovnu cijenu
kotizacije)
KAKO SE PRUJAVITI?
Svoje sudjelovanje moZete prijaviti na e-mail
info@poslovni-savjetnik.com, fax. 01/48 36 099
ilina tel. 01/49 21 737

ORGANIZATOR SPONZOR:

poslovnj: W
savjetnik

PARTNER:

heraklea TV

PRIJAVNICA ZA DVODNEVNU KONFERENCUJU ,SUPERPRODAVAC“ 2019.

Naziv tvrtke:

OIB:

Ime i prezime osobe/osoba:

Adresa tvrtke:

Telefon:

Fax:

E-mail:

Potpisi i pecat:

Ispunjavanjem ove Prijavnice Organizatoru dajem privolu da s mojim osobnim podatcima, fotografijama i video materijalom
raspolaze u svrhu organiziranja mog sudjelovanja i promocije konferencije Superprodavac na svim medijskim platformama
Organizatora i medijskih pokrovitelja konferencije. Organizator ¢e moje osobne podatke ¢uvati najvise godinu dana od moje
prijave na konferenciju.

Molimo da ispunjenu prijavnicu posaljete na fax. 01/48 36 099 ili na e-mail: info@poslovni-savjetnik.com
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PROFITIRAJLHR

DRUGI DAN, 22.11.2019. (petak), kongresni centar Antunovic Zagreb, Dvorana Tomislav

VRIJEME DVORANA 1 Business2Business DVORANA 2 Business2Customer
~ SANJA GOMUZAK: TAJANA HORVAT
= | Moc prvog prodajnog dojma Utjecaj novog ovrsnog zakona na prodaju i
8:30-9:45 <, -
| uspjesnu naplatu
E_ AN
10 GODINA KONFERENCIJE SUPERPRODAVAC
9:45 - 10:15 DODJELA GODISNJIH NAGRADA B2B SUPERPRODAVAC GODINE
Voditelj programa: Trpimir Vickovic Vicko
PAUZA T
10:15-10:30 2A KAVU by
ANITA LUKENDA MLINAC: 3 SASA PETAR:
Utjecaj organizacijske kulture na Otrovni menadzeri i bezobrazni djelatnici-
10:30-11:45 - 8 s -
rezultate B2B prodavaca A‘ kako nadvladati lose prodavace
SANDRO KRALJEVIC: KAMILO ANTOLOVIC:
11:45-13:00 fon =) Usavrsite 7 kljucmh. Neverbalna komunikacija u prodaji
=>  koraka svake prodaje
d%h
13:00-14:00 PAUZA (rucati mozete u nekom od restorana kongresnog centra)
EMIL PAVIC: ZELJKO SUNDOV:
= Upravljanje vremenom u prodaji fe Maksimiziranje vrijednosti svakog clana
14:00-15:15 q q
iy 4o maloprodajnog tima
\S 4! -
PAUZA
15:15-15:30 2A KAVU by
PETAR MAJSTROVIC: IVANA ZVRKO:
15:30-16:45 Life management i prodaja 25 Coaching maloprodajnog osoblja u praksi

4

-4

16:45-18:00

SINISA BEGOVIC:
Sto trebate znati prilikom pokretanja
uspjesne e-trgovine

« A

DARKO SAMBOL:
Gestalt coaching za bolju prodaju

Napomena: Organizator zadrZava pravo promjene programa. U slucaju otkazivanja sudjelovanja od strane sudionika u rku od dva ili manje dana prije odrzavanja konferencij, uplaceni novac se ne vraca



