
Zagreb, 20. i 21.10.2022. od 9 do 18 sati, kongresni centar Antunović

•	 24	predavanja	iz	područja	prodaje

•	 24	vrhunska	predavača	-	prodajnih	konzultanata

•	 2	dana	cjelodnevne	prodajne	edukacije

•	 Iznimno	pristupačna	cijena	kotizacije

•	 Poslovni	kontakti	s	kolegama	iz	prodajne	struke
•	 	Brojni	praktični	primjeri	i	vježbe	s	ciljem	
unapređenja	vaših	prodajnih	rezultata

•	 Dodjela	godišnjih	nagrada	B2B	Superprodavač	
godine

zašto	DoćI	na	SuPerProDavač	konferencIju:

prvi DAN, 20.10.2022. (četvrtak), kongresni	centar	antunović	zagreb,	Dvorana	tomislav
p r O G r A M  K O N F E r E N C i J E  S U p E r p r O D A v A Č  2 0 2 2 .

u	organizaciji	portala

DvoDnevna eDukativna poslovna konferencija i DoDjela 
goDišnjih nagraDa B2B Superprodavač goDine

vrIJeMe B2B dvoraNa 1 Business2Business B2C dvoraNa 2 Business2Customer
8:30-9:00 REGISTRACIJA SUDIONIKA

9:00-10:15
MLadeN JaNčIĆ 
upravljanje ključnim kupcima (KaM)

Igor herCeg
Tri alata za stvaranje atmosfere kupovine u 
maloprodaji

10:15-10:30 PAUzA 

10:30-11:40

peTar MaJSTrovIĆ
6 pobjedničkih poruka koje osvajaju 
svakog kupca

SaNdro KraLJevIĆ 
Neki novi klinci-kako prodavati 
milenijalcima, a kako generaciji Z

11:40-11:45 PAUzA

11:45-13:00

ToNI BaBIĆ
dat ću ti ponudu koju ne možeš odbiti-
pisanje ponuda koje prodaju

JaSMIN IBrahIMovIĆ 
unapređenje maloprodaje i radnog učinka

13:00-14:00 PAUzA

14:00-15:15

LJILJaNa KuKeC 
Franšiziranje u službi povećanja prodaje

paNeL raSprava: TKo Su KupCI 
BuduĆNoSTI I šTo očeKuJu
panelisti: dario Marčac, Laura pavlović, 
adrian Krajcar, Tin gojković, dijana 
domonkoš

15:15-15:30 PAUzA

15:30-16:45

Saša peTar 
rupture management - promjena 
postojećih modela upravljanja i poslovnih 
odnosa u vremenima naglih promjena

BorIS šuša
Inbound marketing/sales-kako pomoću 
digitalnog marketinga možemo kupca 
učiniti brand ambasadorom

16:45-18:00

ŽeLJKo šuNdov
Zašto novi CrM neće ili ne može povećati 
prodajnu efikasnost

KaMILo aNToLovIĆ
dopunska prodaja-up selling&cross selling

j e s m o  l i  s p r e m n i  z a  k u p c e  b u d u ć n o s t i



Zagreb, 20. i 21.10.2022. od 9 do 18 sati, kongresni centar Antunović

u	cijenu	jedne	kotizacije	uračunata	su	predavanja	prema	
dvodnevnom	programu	organizatora,	radni	materijali	(blok,	
kemijska	olovka,	prezentacije	predavača	koje	će	se	moći	
preuzeti	na	portalu	Poslovnog	savjetnika	nakon	edukacije	uz	
pristupnu	šifru).	Gotovinske	uplate	na	samoj	konferenciji	ne	
primamo.

Cijena jedne kotizacije za OBA dana iznosi  
2.100,00 kn + pDv 25% 

priJAvNiCA ZA DvODNEvNU KONFErENCiJU  „ S U p E r p r O D A v A Č “  2022. 

DrUGi DAN, 21.10.2022. (petak),	kongresni	centar	antunović	zagreb,	Dvorana	tomislav

Napomena: Organizator zadržava pravo promjene programa. U slučaju otkazivanja sudjelovanja od strane sudionika u roku od dva ili manje dana prije održavanja konferencij, uplaćeni novac se ne vraća. ispunjavanjem 
ove prijavnice Organizatoru dajem privolu da s mojim osobnim podatcima, fotografijama i video materijalom raspolaže u svrhu organiziranja mog sudjelovanja i promocije seminara na svim medijskim platformama 

Organizatora i medijskih pokrovitelja seminara. Organizator će moje osobne podatke čuvati najviše godinu dana od prijave.



Naziv tvrtke:  _____________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

OIB:  ____________________________________________________________________________

Ime i prezime osobe/osoba:  ________________________________________________________

________________________________________________________________________________

Adresa tvrtke:  ____________________________________________________________________
 
Telefon:  _________________________________________________________________________

Fax:  ____________________________________________________________________________

E-mail: __________________________________________________________________________
 

Potpisi i pečat:

Ispunjavanjem ove Prijavnice Organizatoru dajem privolu da s mojim osobnim podatcima, fotografijama i video materijalom 
raspolaže u svrhu organiziranja mog sudjelovanja i promocije konferencije Superprodavač na svim medijskim platformama 
Organizatora i medijskih pokrovitelja konferencije. Organizator će moje osobne podatke čuvati najviše godinu dana od moje 
prijave na konferenciju.

Molimo	da	ispunjenu	prijavnicu	pošaljete	na	fax.	01/49	21	743	ili	na	e	mail:	info@poslovni-savjetnik.com

kako	Se	PrIjavItI?
Svoje	sudjelovanje	možete	prijaviti	na	e-mail		

info@poslovni-savjetnik.com  
fax. 01/49 21 743 	ili	na tel. 01/49 21 737

vrIJeMe B2B dvoraNa 1 Business2Business B2C dvoraNa 2 Business2Customer

8:30-9:45

daNIJeL BIĆaNIĆ
priprema za B2B akvizicijski sastanak

SaNeLa dropuLIĆ
ovo je prodaja s pozicije futurologije-kakav 
je kupac budućnosti

9:45-10:15 dodJeLa godIšNJIh Nagrada B2B Superprodavač godINe

10:15-10:30 PAUzA 

10:30-11:45

BraNIMIr TrošIĆ 
uvođenjem inovativnih eLearning 
tehnologija do eksponencijalnog rasta 
efikasnosti prodaje

BraNKo  
pavLovIĆ  
Moć uspješne  
maloprodaje

11:45-13:00

ZvoNKo MerKaš
digitalna transformacija poduzeća kao 
preduvjet uspješne prodaje

hrvoJe BogdaN 
Kako na ljubazan i proaktivan način  
inicirati prodajni razgovor

13:00-14:00 PAUzA 

14:00-15:15

MarTINa oSMaK
Kako e-learning može brzo osposobiti vaš 
prodajni tim

TaNJa pureTa 
Kako otopiti predrasude prema 
prodavačima i uspostaviti uspješan  
kontakt s kupcem

15:15-15:30 PAUzA 

15:30-16:45

SINIša BegovIĆ
Modeli i trendovi online trgovine uz osvrt 
na Blockchain, Crypto i NFT

MarIJa NovaK IšToK 
otpornost u prodaji/komunikaciji  
s kupcima

16:45-18:00

aNITa LuKeNda MLINaC 
Kontroling prodaje-kad analiza postane 
paraliza

MaTeJ SaKoMaN
radna angažiranost i burnout djelatnika u 
maloprodaji

organizator

     medijski partneri :

partneri: 

®

goraN šIMIĆ
Cjelovito upravljanje 
odnosom  s poslovnim 
partnerima


